PRESENTACION DE DIRECTIVAS DE NEGOCIACION

Información general del proyecto. 

1. Título del Proyecto

2. Objetivo de la propuesta

3. Partes del negocio:

· Socio cubano: Nombre de la empresa cubana que será parte en el  negocio.

· Socio extranjero: Si existe algún socio definido, presentar una breve reseña de la empresa extranjera, que incluya experiencia en el sector, capacidad tecnológica o financiera., vínculos con el mercado externo y si posee antecedentes de trabajo en el mercado cubano.  De no estar definida considerar los potenciales socios que se han identificado.

4. Microlocalización: Además de definir la ubicación, se deben precisar situación legal del terreno y las instalaciones, según definiciones del registro de la propiedad  

5. Monto de inversión estimado

6. Modalidad de inversión extranjera

7. Resultados del análisis del mercado: Definir si es un proyecto dirigido al mercado cubano o a la exportación, se debe definir mercado potencial y monto de exportaciones estimado, así como valoración del mercado nacional . 

8. Resultados esperados: Puede considerarse información sobre valores de producción estimados, precisar el por ciento de utilización de la capacidad instalada, nivel de satisfacción de la demanda del mercado externo o interno, así como indicadores de rendimiento del proyecto como VAN, TIR, Período de recuperación a partir de realizar Estudios de Prefactibilidad en donde el principal supuesto sea la no contemplación de exención arancelaria o fiscal, ni aplazamiento de las Utilidades. En el caso que se prevea lo anterior fundamentar y demostrar la no rentabilidad de la inversión de tenerlos en cuenta.

9. Impacto para el país: En términos de sustitución de importaciones (debe exponerse el monto que por concepto de sustitución de importaciones ahorrará el país), exportaciones previstas, satisfacción de demanda nacional insatisfecha, ahorro que se genera por mejoras en los de índice de eficiencia, de los portadores energéticos y otros  recursos que se requieren. Otros impactos que se consideren.

PROPUESTAS DE DIRECTIVAS DE NEGOCIACION.

1. Por ciento de Participación.

2. Aportes de las partes al capital social.

3. Financiamiento: Monto estimado del financiamiento y las condiciones en que se gestionará el crédito.

4. Tecnología: en el caso de que los aportes contemplen transferencias tecnológicas especificar las características de lo transferido y como será el proceso de transferencia. 

5. Vigencia.

6. Proceso inversionista: Período de duración del mismo, si se realizarán varias inversiones se deben definir posibles entidades constructoras que lo asuman y nivel de conciliación con estas entidades.  Conciliación de la demanda eléctrica con la UNE.
7. Administración y gerencia de la EM.

8. Previsión de causas de disolución del negocio: entre otros elementos deberá definirse posibles causales de disolución del negocio en función de proteger a la parte cubana de los incumplimientos de los compromisos de la parte extranjera, especialmente los relativos al cumplimiento de los plazos y montos de los financiamientos acordados y a los aportes del mercado externo. Así mismo deberá preverse como se desarrollará la solución de divergencia entre las partes (arbitraje o tribunal)

9. Otros elementos a considerar. 
Todas las directivas de los proyectos que  se encuentran en fase de negociación deberán presentarse con el cronograma de acciones que se deberán ejecutar hasta la constitución del negocio,  precisando el término de tiempo estimado en que se prevé su constitución.  
