ADIMRA - Septiembre 2012

“DIOS ME MARCO EN CADA
PASO DEL CAMINO”

Hugo Brescia

Los origenes

Naci en Rosario el 12 de mayo de 1943, hijo Gnico de Bruno y Catalina. De
chico, tenia distintos intereses. Desde la lucha olimpica a la filatelia, que
me apasionaba. También lefa bastante; historia y novelas, sobre todo. Durante
un tiempo pensé en ser profesor de Historia y Geografia, pero finalmente me
decidi y opté por seguir la escuela industrial.

Mi primera experiencia laboral se dio en una etapa temprana de mi vida.
Mientras estudiaba el tercer afio de la secundaria en el politécnico de Rosario,
mi tio Francisco me hizo entrar como aprendiz al taller de servicio mecdnico de
YPE, dedicado a la reparacién de surtidores de combustible.

Corriaelano 58 cuando empecé como ayudante de carpintero. Laadaptacién
no fue sencilla. Con sélo quince afnos, tuve que adaptarme a un ambiente donde
no habia otros chicos. A mi favor, sin embargo, tenia los sélidos conocimientos
que habia adquirido en la escuela industrial. Yo sabia de carpinteria y metalurgia,
entre otras disciplinas.

Al poco tiempo, mi tio me designé asistente de Antonio Mure, uno de los
mejores mecdnicos que conoci. Hacfamos una dupla excelente. Eramos los que
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Hugo Brescia en la prueba de equipos de forma directa en el campo. 2000.

mds surtidores repardbamos. Muchas eran mdquinas viejas, de la década del ‘30,
para las que ni siquiera existian repuestos. Por eso necesitdbamos todo nuestro
ingenio para fabricar nosotros mismos esas piezas que faltaban.

Fue una extraordinaria experiencia laboral, que me dejé grandes
conocimientos. Aprendi soldadura, pintura y también el manejo de diferentes
herramientas. Pero ademds, lo mds importante: Antonio me enseid a razonar,
algo que no se da con demasiada frecuencia en los trabajadores de hoy.

Un proyecto industrial

Como yo era bueno y rdpido trabajando, muchos duenos de estaciones de
servicio empezaron a llamarme para hacer reparaciones particulares, en horarios
que no interferfan con las tareas que cumplia en YPE

Hacia el ‘67, con un socio, comenzamos a realizar algunas reparaciones de
surtidores y nos presentamos a solicitar trabajo en Shell. Cuando nos hicieron
la primera orden de trabajo, ni siquiera tenfamos un taller. Lo tuvimos que
construir con urgencia en esa ocasién, hasta hablamos con la compania de
electricidad para que nos habilitaran la corriente trifdsica que necesitibamos
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Inauguracién de la actual planta en la localidad de Pérez, Santa Fe. 2008.

para probar los equipos, que fue instalada pricticamente el mismo dia en que
llegaron los primeros cuatro surtidores a reparar.

Fueron tiempos intensos. Arrancaba de madrugada en YPE Salia a las dos
de la tarde y a las tres, empezaba a trabajar en mi taller hasta la medianoche.
Asi fue hasta el ‘69, cuando renuncié a YPF para dedicarme por completo a mi
proyecto.

Habia grandes oportunidades de crecimiento. Pero yo era un técnico, no un
hombre de negocios. Cometi algunos errores de gestién, como endeudarme en
exceso. Finalmente, con mi socio resolvimos separarnos. Yo segui adelante con
la empresa y asumi las deudas.

Mi esposa jugé un papel fundamental, en aquellos duros comienzos. Después
de renunciar a YPE comimos fideos solos durante un mes entero. Ni para la
manteca tenfamos.

En la navidad del ‘69, el duefio de una estacién de servicio viendo lo precario
de nuestra economia, me trajo dos regalos: una mufieca para mi hija Rut y un
camioncito para mi hijo Daniel, algo que nunca podré olvidar, ese gesto de
solidaridad de un amigo.
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Mis dias transcurrian con trabajo de sol a sol y tachando en un cuaderno
las deudas que iba cancelando. A mis hijos los veia poco porque pasaba todo el
tiempo en el taller. Si de algo me arrepiento, es de haberme perdido la mejor
época de su nifiez.

Una decisién

Seguil avanzando y participando en licitaciones en estaciones de servicio para
instalar y reparar surtidores. Asi fue como me converti en un proveedor regular
de una de las grandes empresas que operaban en la Argentina.

Hasta que un dia, en el 72, esa empresa decidié reemplazar a todos los viejos
proveedores. Asi, de la noche a la mafana, me quedé sin actividad laboral.

Pedi ayuda a Dios y sali con mi Rastrojero a recorrer el pais en busca de
clientes. Hasta que llegué a una estacién de servicio en San Nicolds, con el
dinero justo para una comida.
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sNecesitan que les haga algiin trabajo?”, pregunté. Y me dijeron que tenian
que instalar unos surtidores que habian comprado. Y la préxima estacién, me
pidieron que reparase una veintena de surtidores. Dios habia respondido a mis
plegarias.

Desde ese momento, nunca me falté ocupacién. Pero tomé la decisién
fundamental de no poner todos los huevos en la misma canasta, por mds
seductora que fuese la propuesta.
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Haciendo industria

En los 70 y los ‘80, la empresa experiment6 un importante crecimiento.
Compramos otro galpén y fuimos ampliando nuestras instalaciones cerca del
Parque Independencia. A nuestras actividades de mantenimiento, les sumamos
la fabricacién de repuestos, para surtidores.

Cuando cerr6 Siam, en el ‘84, compré todo lo que habia dentro de la fibrica.
Lo consegui muy barato, ya que los nuevos duefios necesitaban liberar espacio
en los talleres. Eso nos permitié acceder a material nuevo, incluso a lineas de
surtidores casi terminadas.

En los ‘90, viajé varias veces a los Estados Unidos para ver productos nuevos.
Asi que renovamos nuestra oferta, a través de la incorporacién de surtidores con

reloj digital.

A diferencia de muchos colegas, la crisis de 2001 no nos perjudicé tanto.
Si bien practicamente no habia trabajo, al menos no tenfamos deudas. Es que
la angustia de fines de los ‘60 me ensend la virtud de la prudencia. Cuando
tenemos, compramos. Si no, no.

Hasta pudimos aprovechar la coyuntura para comprar un terreno muy
barato, donde en 2006 instalamos nuestra nueva fabrica de 1500 m?.

En ese tiempo, mi hijo Daniel, que ya se habia incorporado a la empresa,
acondicioné un colectivo y sali6 a recorrer el pais para ofrecer nuestros
productos. Asi nos empezaron a conocer en toda la Argentina, y ganamos
muchos clientes.
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Mévil de exhibicién de nuestros productos
que recorrié todo el pais. 1990.

Primera produccién de surtidores digitales. 2003.

Hugo Brescia, hoy

Actualmente, mi empresa, Hugo Brescia S.A., es lider en el movimiento,
filrado y medicién de fluidos, con mds de 45 anos de experiencia y
permanencia en el mercado comercial nacional. Fabricamos todo lo necesario
para el movimiento de combustibles liquidos: bombas, surtidores industriales,
instrumentos de medicién, y de filtrado. Hoy, si bien sigo siendo el Presidente de
la empresa, ya sélo trabajo medio dia. Mi hijo Daniel estd tomando las riendas
de la compahia.

En los ultimos afios, hemos perfeccionado el sistema de surtidores
electrénicos. Llevamos mds de 1500 surtidores vendidos en todo el pais. EI 90
% del combustible que se vende en Buenos Aires sale de equipos nuestros.

Los 37 integrantes de la compania realizamos instalaciones y brindamos
servicio de posventa en todo el pais.

En 2012, ADIMRA nos otorgd un premio al mérito industrial entre todas
las empresas de la Provincia de Santa Fe. Es un orgullo recibir un reconocimiento
de esa indole por tantas décadas de trayectoria.

Por mi parte, agradezco a ADIMRA la posibilidad de publicar los hechos
salientes de mi vida, y espero que la difusién de mi modesta historia sirva para
entender que en base a esfuerzos y sacrificios puede lograrse lo que uno se
proponga en la vida.
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Hugo, Rut y Daniel Brescia en el area del museo de la empresa. 201 3.

El legado

Con Rene, mi esposa, tuvimos dos hijos: Rut y Daniel. Rut estudi6
odontologia, y es la tesorera de la Empresa y nos dio dos nietos: Jonatan y
Gabriel. Daniel entré a la empresa de muy chico, con sélo dieciocho afos, y fue
asumiendo mayores responsabilidades, hasta ser hoy el que toma la mayoria de
las decisiones.

La mia es una vida marcada por valores familiares, industriales y religiosos.

Hasta los veinte afos, fui un ateo convencido que defendia enérgicamente la
teorfa de Darwin. Mi padre también era ateo y asi me habia educado.

Pero mi suegra formaba parte de una iglesia evangelista. Asi que empecé a
asistir con mi sefora. Primero, con desconfianza. En aquellos tiempos, formar
parte de un movimiento evangelista era como ser parte de una secta. Pero sin
duda, Dios me llev ahi porque queria que yo fuera su hijo. Asi me converti en
Adventista del Séptimo Dfa.
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Hoy puedo decir que, en mi vida, lo primero es Dios. Y tengo la suerte de
que mis hijos y nietos hayan seguido el camino de la fe y también formen parte
de la iglesia.

Estos valores son los que he aplicado en todos los 6rdenes. Siempre me guié
por principios de no mentir y no robar que, a lo largo del camino, Dios me fue
inculcando, junto con otros que todos los dias sigo aprendiendo a la espera de
su promesa, que se cumplird de nuevos cielos y nueva tierra.

Cuando todo lo terrenal acabe.



